ســـــيــــــره ذاتـــــيــــــه
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الإسم : مصطفى محمد حسني مصطفى طه
المؤهل : بكالوريوس خدمه اجتماعيه
سنة التخرج : 2012
تاريخ الميلاد : 3 / 7 / 1985
الحاله الإجتماعيه : متزوج
العنوان :  البحرين – مدينة عيسى – جد علي – طريق 814 – بلوك 270
رقم التليفون : 34440612
البريد الإلكتروني :     aboelneelm@yahoo.com
الموقف من التجنيد : معاف نهائي
الوظيفه الحاليه :-
المسمى الوظيفي : Sales Supervisor - Administration
جهة العمل : شركة الوانه للعسل اليمني 
منطقة العمل :  البحرين
مدة العمل : مايو 2025 حتى الان ...
الوظائف السابقه :-
1 - 
· المسمى الوظيفي : مدير منطقه - Area Manager
· جهة العمل : شركة خدمات المشاريع متناهية الصغر – ريــفــي
· منطقة العمل :  القاهره الكبرى
· مدة العمل : 20 شهر (سبتمبر 2023 حتى ابريل 2025 )

____________________________________________
2 -
· المسمى الوظيفي : مدير منطقه - Area Manager
· جهة العمل : شركة بدايتي لتمويل المشروعات متناهية الصغر
· منطقة العمل :  محافظة بني سويف 

· مدة العمل : 2 شهر (يونيو 2023 حتى اغسطس 2023 )

____________________________________________
3 -

· المسمى الوظيفي : مدير منطقه  - Area Manager
· جهة العمل : شركة فوري
· نطاق العمل : القاهره الكبرى

· مدة العمل :  36 شهر ( مايو 2020 حتى مايو 2023 )

____________________________________________
4 -

· المسمى الوظيفي : مدير فرع – Branch Manager
· جهة العمل : شركة تنمية لتمويل المشروعات متناهية الصغر
· منطقة العمل :  محافظة بني سويف 
· مدة العمل : 18 شهر ( ديسمبر 2018 حتى مايو 2020 )

____________________________________________

5 -

· المسمى الوظيفي : مشرف مبيعات  – Sales Supervisor
· جهة العمل : بشركة امان للمدفوعات الالكترونيه
· نطاق العمل : محافظة بني سويف 

· مدة العمل : اربعة اشهر ( يوليو 2018 حتى نوفمبر 2018 )
____________________________________________

   6 - 
· المسمى الوظيفي : مشرف مبيعات  – Sales Supervisor
· جهة العمل : مصنع نور طيبه للأحذيه الخفيفه
· منطقة العمل : المملكه العربيه السعوديه
· مدة العمل : اربعة اشهر ( ابريل 2018 حتى يوليو 2018 )

____________________________________________

7 -
· المسمى الوظيفي : مشرف مبيعات – Sales Supervisor
· جهة العمل : شركة فوري
· نطاق العمل : محافظة بني سويف
· مدة العمل : 26  شهر ( يناير 2016 حتى مارس 2018 )
____________________________________________

8 -
· المسمى الوظيفي : مدير مشروع ( ورئيس مجموعه بالجمعيه ) – Sales Officer Supervisor
· اسم المشروع : اتاحة فرص عمل مستدامه للشباب للحد من البطاله والفقر (السيلاج) 
· الجهه المنفذه : جمعية الحياه الأفضل للتنميه والتدريب ببني سويف ، بالشراكه مع البنك الدولي – (برنامج سوق التنميه - مصر)
· الجهه المموله : البنك الدولي
· مدة العمل : تسعة اشهر ( ابريل 2015 حتى ديسمبر 2015 )
____________________________________________

9 -
· المسمى الوظيفي : منسق ميداني ( ومسئول تمويل بالجمعيه ) – Sales Representative
· ​​​اسم المشروع : الشراكه من اجل المساءله المحليه
· الجهه المنفذه : جمعية الحياه الأفضل للتنميه والتدريب ببني سويف ، بالشراكه مع هيئة كير – مصر (برنامج الحوكمه)
· الجهه المموله : هيئة كير - CARE
· مدة العمل : 13 شهر ( فبراير 2014 حتى مارس 2015 )
____________________________________________

10 -
· المسمى الوظيفي : منسق ميداني  ( واخصائي تمويل بالمؤسسه ) – Sales Representative
· اسم المشروع : المبادرات المجتمعيه لحياه افضل ( سمارت - SMART)

· الجهه المنفذه : مؤسسة معاً للتنميه والبيئه – الفشن – بني سويف

· الجهه المموله : هيئة انقاذ الطفوله (save the children)
· مدة العمل :  عام ( يناير 2013 وحتى ديسمبر 2013)
____________________________________________

12 -
·  المسمى الوظيفي : مسئول خدمة عملاء ومبيعات – Sales Officer
·  جهة العمل : فودافون 
·  مدة العمل :  ستة اشهر ( من ابريل 2012 وحتى نوفمبر 2012 )
____________________________________________

13 -
·  المسمى الوظيفي : مسئول مبيعات وتسويق
·  جهة العمل : مجموعة ابو النيل للتجاره والتوزيع – بني سويف
·  التخصص الوظيفي : قسم المحمول واجهزة الكمبيوتر والملابس الجاهزه
·  مدة العمل :  تسعة اعوام ( من ديسمبر 2002 وحتى فبراير 2012 ) 
المهارات الشخصيه :-

1- إجادة اللغه الإنجليزيه
2- مهارة استخدام الحاسب الالي (office – excel – power point) والإنترنت
3- القدره على تنظيم المؤتمرات وورش العمل
4- خبره في العلاقات العامه
5- القدره على التعامل مع المجتمعات المحليه المختلفه
6- العمل في فريق
7- العمل تحت ضغط
8- كتابة التقارير بكافة اشكالها بدقه وجوده
9- مهارة إدارة الحوار والاقناع
10- التواصل مع الشركاء بشكل فعال
11- وضع الخطط التنفيذيه
12- انجاز المهام المطلوبه في وقت قصير بكفاءه وجوده عاليه
13- متابعة تنفيذ الأنشطه مقارنة بأهداف المشروع
